
MISSIONS :

• Rattaché(e) au Directeur commercial international, vous prospectez et développez un portefeuille
clients en B to B pour un certains nombre de pays de l’Union Européenne dont vous êtes responsable,

• Vous assurez le développement commercial, coordonnez les interventions techniques et gérez
l’animation des ventes des solutions CCPA auprès des clients,

• En assurant une veille concurrentielle active, vous analysez les évolutions des marchés dédiés et 
remontez toutes informations utiles permettant l’évaluation des potentiels et l’atteinte des objectifs 
technico-commerciaux du groupe ,

• Vous êtes force de proposition sur les évolutions de l’offre CCPA sur ces marchés (priorités, choix
stratégiques, interface avec les autres services de l’entreprise).

PROFIL : 

• Formation en productions animales.

• Expérience de 3-5 ans dans une fonction technique ou commerciale en B to B en nutrition animale.

• Maîtrise de l’anglais indispensable, la connaissance de l’espagnol serait un plus .

QUALITÉS : 

• Tempérament de développeur et pugnacité.

• Aisance relationnelle et travail en équipe.

• Capacité de négociation. 

• Sens du service.

• Mobilité.

Merci d’adresser votre candidature à : à :

CCPA| Service du Personnel | Z.A. du Bois de Teillay | Quartier du Haut-Bois | 35150 JANZÉ 

ou par mail à : rh@groupe-ccpa.com

2 COMMERCIAUX(LES ) EXPORT UE

Type de contrat :  CDI  temps plein à pourvoir immédiatement

Poste basé à : Janzé (35) Date de publication : 29 juin 2018

Le GROUPE CCPA, intervenant majeur en nutrition et santé animales (112 millions d’€ de CA), commercialise
en France et à l’international des produits et des services destinés aux industriels de l’alimentation animale et
autres intervenants des filières animales (laiteries, groupements de producteurs, négoces…).

Pour accompagner son développement sur les marchés export, sa société DELTAVIT recherche :


